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ABSTRAKT Przedmiotem artykutu sg powiazania funduszy porgczeniowych i pozyczkowych z mikro-, matymi
i $rednimi przedsigbiorstwami (MSP). Celem opracowania jest okreslenie wzajemnych relacji tych
dwoch grup podmiotéw, wynikajacych z zakresu wspotpracy, postawy i dziatan.

Do realizacji celu, jako metody badawcze, wykorzystano analize:

— dostegpnej literatury, w tym badan innych autorow,

— danych statystycznych,

— MSP dotyczaca powigzan MSP z funduszami porgczeniowymi i pozyczkowymi,

— funduszy pozyczkowych i poreczeniowych dotyczaca ich postawy wobec MSP,

— oferty funduszy pozyczkowych i por¢czeniowych.
Za wynik tej analizy nalezy przyjaé¢ potwierdzenie nastepujacych tez:

— 0got MSP w niewielkiej skali wykorzystuje narzedzia finansowe, jakimi sg poreczenia i pozyczki,
natomiast formy te maja duze znaczenie dla mikro- i matych przedsigbiorstw, ktore zdecydowaty si¢
z nich korzystac,

— dobre dopasowanie oferty funduszy do specyfiki MSP, przejawiajgce si¢ uwzglednieniem ich cech,

— bierna postawa MSP wobec pozyskania srodkow z funduszy, wynikajaca przede wszystkim z braku
wiedzy.
W artykule wykorzystano jako podstawowe narzedzie analizy rézne metody badawcze oraz zrodia
badawcze w celu okre$lenia relacji funduszy pozyczkowych i poreczeniowych z sektorem MSP.

Loan and Guarantee Funds in Relation to Micro, Small and Medium-Sized Enterprises - Interactions
KEYWORDS SMEs, loan, guarantee, fund

ABSTRACT The article discusses the problem of the link between guarantee and loan funds with micro, small and
medium-sized enterprises (SMEs). The purpose of this article is to determine the relationship of these
two groups of entities to each other, resulting from the scope of cooperation, attitude, action.

To realize the purpose of article, as a research method, used the analysis of available literature,
including studies by other authors, statistical data, SME survey of SMEs connection with guarantee
and loan funds, survey of loan and guarantee funds for their attitudes towards SMEs, study the offer
of loan and guarantee funds.
As the result of the article is the verification of following thesis:

— small scale use of guarantees and loans by all SMEs, but their high importance for micro and small
enterprises, which use from these forms,

— funds offer a good fit to the specificity of SMEs, manifested in regard to their characteristics,
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— passive attitude of SMEs to obtain funds, resulting primarily from a lack of knowledge.
The originality of the article manifests itself in the use of various research methods, from various
sources, to determine the mutual relationship of loan and guarantee funds with the SME sector.

Wprowadzenie

Wspobtdziatanie bankéw z MSP w zakresie udzielania kredytow wskazuje na wiele ograniczen
i trudnosci w dostgpie matych i §rednich przedsigbiorstw do tego zrodla finansowania (Btawat,
2004; Nogalski, Karpacz, Wojcik-Karpacz, 2004; Poznanska, 1998). W konsekwencji pojawia
si¢ przestrzen, ktdrg zagospodarowujg organizacje pozabankowe, ktore decyduja si¢ na finanso-
wanie MSP, przyczyniajac si¢ do zmniejszenia luki finansowej w tym sektorze (Bernat, 2015).
Wsrdd tych organizacji wystepuja fundusze pozyczkowe, bezposrednio udzielajac im wspar-
cia finansowego oraz fundusze porgczeniowe, ktore poreczajac kredyt lub pozyczke, w konse-
kwencji umozliwiajg ich zaciagnigcie. Oferta tych funduszy jest skierowana bezposrednio do
niewielkich przedsigbiorstw, stad relacje miedzy nimi nalezy uznaé za kluczowe dla lepszego
dopasowania do siebie podmiotéw z obu tych sektoréw. Badaniu poddano relacje migdzy nimi,
uwzgledniajac nastepujace aspekty:
— liczbe i warto$¢ udzielonych porgczen i pozyczek jako wyznacznik znaczenia funduszy
poreczeniowych i pozyczkowych dla MSP,
— badanie uzyskanych efektéw wykorzystania pozyczek i porgczen przez MSP jako wyznacz-
nika znaczenia funduszy porgczeniowych i pozyczkowych dla tych firm,
— dopasowanie do specyfiki MSP oferty funduszy poreczeniowych i pozyczkowych,
— postawe wobec siebie obu grup podmiotow.
Badanie relacji migdzy funduszami a MSP przeprowadzono na podstawie nastgpujacych
zrodet:
— analizy dostepnej literatury, w tym badan innych autoréw, po$wieconej powiazaniom MSP
z funduszami pozyczkowymi i porgczeniowymi,
— badania danych statystycznych dotyczacych stopnia korzystania MSP z pozyczek i pore-
czen, oferowanych przez fundusze pozyczkowe i poreczeniowe,
— badania dotyczacego powigzan MSP z funduszami poreczeniowymi i pozyczkowymi (prze-
prowadzonego przez autora artykutu),
— badania funduszy pozyczkowych i porgczeniowych dotyczacych ich postawy wobec MSP
(przeprowadzonego przez autora artykutu),
— badania oferty funduszy pozyczkowych i poreczeniowych (przeprowadzonego przez autora
artykutu).
Badanie wlasne autora artykutu bylo realizowane technika wywiadow bezposrednich
w MSP, wspomaganych komputerowo (CAPI). Realizowane byto na probie 223 przedsicbiorstw,
wsrod ktorych 99 to mikroprzedsigbiorstwa, 70 podmiotow — mate przedsigbiorstwa i 54 pod-
mioty — Srednie przedsigbiorstwa. Ze wzgledu na lokalizacj¢ dziatalnosci i sektor dziatalnosci,
badanie nalezy uzna¢ za reprezentatywne. Z uwagi na liczbe respondentéw i rozmiar terenu
objety analiza, zebranie ankiet zlecono firmie badawczej. Ankiety zebrano w okresie od 10 maja
do 10 czerwca 2010 roku. Ze wzgledu na to, ze struktura proby nie odzwierciedlala struktury po-
pulacji pod wzgledem wielkoS$ci przedsigbiorstwa, aby umozliwi¢ prezentacje wynikow i nadac
probie charakter reprezentatywny, zastosowano procedure wazenia wynikow.
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W odniesieniu do funduszy pozyczkowych i poreczeniowych tematem badania byta ich
opinia w stosunku do MSP oraz wlasnej postawy wobec tych przedsigbiorstw. W ankiecie pytano
m.in. o dzialania podjete celem dostosowania oferty do sektora MSP, jak réwniez o mocne i sta-
be strony wspotpracy. Przedmiotem badania byta ocena wzajemnych relacji migdzy sektorem
MSP a funduszami. Badanie realizowano technika wywiadow telefonicznych wspomaganych
komputerowo (CATI). Czas trwania wywiadu wynosit okoto 10 minut. Wywiady zrealizowano
w okresie od czerwca do wrze$nia 2010 roku.

Badaniem objg¢to rowniez ofert¢ funduszy, czyli rzeczywiste warunki uzyskania porgczen
lub pozyczek przez MSP, na dzien 1 wrzesnia 2016 roku. Analizie poddano 20 ofert funduszy
porgczeniowych oraz 20 funduszy pozyczkowych, przyjmujac za kryterium wielkos$¢ funduszu
liczong wysokoscia kapitatu.

1. Fundusze pozyczkowe i poreczeniowe — pojecie i funkcje

Instytucja funduszy pozyczkowych i porgczeniowych w literaturze przedmiotu jest najczesciej
definiowana jako (Janc i Waliszewski 2014):

— instytucje mikrofinansowe umozliwiajace pozyskanie niewielkiego wsparcia finansowego,

gtéwnie mikroprzedsigbiorcom rozpoczynajacym lub prowadzacym dziatalnos$¢ gospodar-

czg na niewielkg skale (Bartkowiak i in., 2006; Alinska, 2008),

— parabanki udzielajace pozyczek firmom z sektora MSP lub umozliwiajace dostep do pozy-
czek i kredytow na rynku finansowym,

— instytucje otoczenia biznesu o charakterze niekomercyjnym, bedace w orbicie zaintereso-
wan najmniejszych podmiotow gospodarczych.

Powyzsze definicje wskazuja na istotng funkcje funduszy, jaka jest poprawa dostepu do
zewnetrznych zrodel finansowania przez mozliwo$¢ uzyskania pozyczki lub skorzystania z po-
reczenia firm z sektora MSP. Drugoplanowa funkcja jest pobudzanie przedsiebiorczosci poprzez
doradztwo oraz tworzenie historii kredytowej (Mikotajczyk, 2007).

2. Stopien korzystania z funduszy pozyczkowych i poreczeniowych przez mate
i Srednie przedsiebiorstwa

Znaczenie i efekty dzialalno$ci funduszy lokalnych i regionalnych oraz ich aktywnos¢ obrazuja
dane na temat wartoS$ci kapitatu funduszy oraz liczba i wartos$ci udzielonych poreczen. Dane na
ten temat za lata 1994-2015 przedstawiono w tabeli 1.

Tabela1. Wyniki dziatalnosci funduszy porgczeniowych w latach 19942015

1994-1998 | 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
LF b.d. 17 17 24 39 50 61 54 53 51
Warto$¢ kapitatow funduszy (mln zt) i dynamika (%)
\ b.d. 30,6 37,1 35,9 92,9 133,9 186,7 288,4 443,0 588,6
D b.d. b.d. 21,2 3,2 158,8 44,1 39,4 54,5 53,6 32,9
Liczba udzielonych porgczen i dynamika (%)
L 989 434 425 415 810 1,534 | 2,212 | 3,101 4,611 5,312
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1994-1998 | 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
D b.d. b.d. -2,1 2,4 95,2 89,4 442 40,2 48,7 15,2
Warto$¢ udzielonych porgezen (mln zt) i dynamika (%)

W 48,1 26,6 23,4 23,1 47,6 85,6 132,8 221,8 401,5 599,9
D b.d. b.d. -12,0 -1,3 106,1 79,8 55,1 67,0 81,0 49,4
2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 Suma

LF 49 45 47 51 49 48 45 44 —
Warto$¢ kapitatéw funduszy (mln zt) i dynamika (%)
W 605,7 701,3 992,2 10354 | 1104,7 | 12226 | 1171,8 1127,0 -
D 2,9 15,8 41,5 4.4 6,7 10,7 4,2 -3,8 —
Liczba udzielonych porgczen i dynamika (%)
L 5,684 6,568 7,144 6,118 5,678 6,175 5,578 6,336 69,124
D 7,0 15,5 8,8 -144 7,2 8,8 -9,7 13,6 -
Warto$¢ udzielonych porgczen (mln zt) i dynamika (%)
\ 7453 793,4 869,2 967,0 1190,0 876,7 833,3 923,8 8809,1
D 242 6,5 9,6 11,3 23,1 -26,3 -5,0 10,9 -

b.d. — brak danych, LF — liczba funduszy, L — liczba, W — warto$¢, D — dynamika.

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Raporty o stanie funduszy... (2002-2016).

Zaprezentowane powyzej dane ukazujg znaczny rozwdj dziatalnosci funduszy lokalnych
i regionalnych, szczegdlnie od 2002 roku. Nalezy przede wszystkim zwrdci¢ uwage na przyrost
kapitatow, glownie w latach 2002-2013. Ich wysokos¢ faktycznie okreéla, jaka warto$¢ poreczen
mogta by¢ udzielona. Analizowanemu przyrostowi towarzyszy wzrost znaczenia funduszy na
rynku, co obrazuje liczba i warto$¢ udzielonych porgczen. Nalezy podkresli¢, ze od 1994 roku
fundusze przyznalty 69 124 porgczen na kwote 8809,1 min zt. Oznacza to systematyczny i wy-
soki wzrost liczby 1 warto$ci udzielanych poreczen od 2002 roku poza nielicznymi wyjatkami.

Fundusze poreczeniowe posrednio umozliwiaja MSP dostep do kapitatéw. W sposéb bez-
posredni robig to fundusze pozyczkowe, ktore dostarczaja sektorowi mikro-, matych i $rednich
przedsigbiorstw potrzebnych $rodkéw na biezaca dziatalno$¢ i inwestycje. Wyniki dziatalnosci
funduszy pozyczkowych przedstawiono w tabeli 2.

Tabela 2. Wyniki dziatalno$ci funduszy pozyczkowych za lata 1994-2015"

19942002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009
Liczba funduszy b.d. 76 77 81 75 73 71 70
Wartos¢ kapitatu funduszy b.d. 3683 | 4378 | 5582 | 7125 | 8232 | 9464 | 960.8
(mln zt)
Dynamika wartosci kapitatu (%) b.d. b.d. 18,9 27,5 27,6 15,3 15,0 1,5
Liczba udzielonych pozyczek 71,4 1,5 | 133 | 160 | 195 | 21,0 | 196 | 167
(tys.)
3/}7)nam1ka udzielonych pozyczek bad. bd 157 203 219 77 67 148

(1]

1 Duzy wptyw na dane za 2009 r. i od 2010 r. ma zaprzestanie dziatalnosci pozyczkowej w drugiej potowie 2009 r.
przez Fundusz Mikro, jeden z najwigkszych podmiotow na rynku funduszy pozyczkowych. Jego znaczenie zwigzane
jest z faktem, ze udzielat on okoto 70% wszystkich pozyczek o warto$ci stanowiacej okoto 33% ogoétu warto$ci pozy-
czek. Wedtug danych na 31.12.2009 r. udzielit 130,65 tys. pozyczek z tacznej liczby 188 tys. pozyczek.
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19942002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009

Warto$¢ udzielonych pozyczek 992,7 174,0 | 2044 | 2408 | 370,6 | 417,5 | 4384 | 333,1

(mln zt)

Dynamika wartosci (%) b.d. b.d. 17,5 17,8 53,9 12,7 5,0 -24,0
2010 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 | Suma

Liczba funduszy 70 66 63 65 72 71 -

:;])artosc kapitatu funduszy (min 16149 | 1647,6 | 1983,1 | 2166,7 | 2537.8 | 27063 | -

Dynamika wartosci kapitatu (%) 68,1 2,0 20,4 9,3 17,1 6,6 -

Liczba udzielonych pozyczek 76 8.7 83 8.1 8.6 8.8 238.1

(tys.)

Dynamika udzielonych pozyczek 545 145 46 24 62 23 3

(%)

Wartosc udzielonych pozyczek 4243 569,8 | 639,1 | 767,5 | 8938 | 878,8 | 7323,1

(mln z1)

Dynamika wartosci (%) 274 343 | 122 | 20,1 165 | —17 -

b.d. — brak danych.

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie raportow: Fundusze pozyczkowe... (2005-2009); Stan i perspektywy roz-
woju... (2011); Rynek funduszy pozyczkowych... (2012-2016).

Dziatalno$¢ funduszy pozyczkowych, podobnie jak porgczeniowych, wykazuje tendencje
wzrostowa. Przede wszystkim ro$nie kapital funduszy, ktéory moze by¢ wykorzystany na po-
zyczki, wzrasta rowniez warto§¢ udzielonych pozyczek. W latach 2003—2015 kapitat tych insty-
tucji finansowych wzrdst ponad siedmiokrotnie, a warto$¢ pozyczek pieciokrotnie. Z kolei liczba
udzielonych pozyczek od 2010 roku utrzymuje si¢ na zblizonym poziomie.

Przyjmujac za podstawe liczbe aktywnie dzialajagcych MSP w 2013 roku, ktéra wynosita
1 768 242 przedsigbiorstw, okazuje si¢, ze w latach 1995-2015 17,4% najmniejszych podmiotow
skorzystato z ustug funduszy pozyczkowych i poreczeniowych, z czego 3,9% MSP uzyskato
poreczenie, a 13,5% MSP zaciagneto pozyczki. Wynika z tego, ze $redniorocznie tylko okoto
0,83% MSP korzysta z poreczen i pozyczek. W 2015 roku natomiast przyznano 6336 porgczen
18800 pozyczek, co oznacza, ze skorzystato z nich 0,86% ogoétu funkcjonujacych mikro-, matych
i $rednich przedsigbiorstw. Pomimo wzrostoéw liczba i warto$¢ udzielonych pozyczek i porgczen
jest nadal na niskim poziomie. Male i §rednie przedsigbiorstwa w niewielkim stopniu korzystaja
z oferty funduszy. Prezentowane zestawienie wskazuje, ze przedsigbiorstwa przejawiajg niewiel-
kie zainteresowanie dziatalno$cig funduszy (Janc, Waliszewski 2014).

Przeprowadzone przez autora artykutu badanie miato wyjasnié, dlaczego MSP w tak nie-
wielkim stopniu korzystaja z ustug funduszy. Gtéwna przyczyna jest brak takiej potrzeby — na
co wskazato 73,5% MSP w odniesieniu do funduszy poreczeniowych oraz 69,8% MSP w odnie-
sieniu do funduszy pozyczkowych. Nastepna przyczyng przy funduszach porgczeniowych byto
to, ze firma nie korzysta z pozyczek i kredytow (7,8% MSP), natomiast przy funduszach pozycz-
kowych wskazano na nieche¢ do korzystania z pozyczek (18,8% MSP). Powodem byt réwniez
brak wiedzy na temat funduszy — 5,8% MSP zwrécito na to uwage w odniesieniu do funduszy
poreczeniowych i 7,3% MSP w odniesieniu do funduszy pozyczkowych. Nalezy zauwazy¢, ze
przedstawione powyzej przyczyny odpowiadajg przyjetej w literaturze przedmiotu strukturze
kapitatéow w MSP (Luczka, 2001, 2013; Kubiak 2005).

nr1/2017 (2) 57



Robert Wolanski

3. Efekty wykorzystania pozyczek i poreczen przez MSP

Badacze prowadzacy analizy wykorzystania pozyczek i porgczen przez MSP uzyskali wyniki
okreslajace efekty wykorzystania tych srodkow. Glebszg analize wykorzystania poreczen podje-
ta w swoich badaniach B. Bartkowiak, ktorej ocene wptywu tych funduszy na funkcjonowanie
i rozwoj MSP przedstawiono w tabeli 3.

Tabela 3. Wptyw funduszy poreczeniowych na funkcjonowanie i rozwdj mikro-, matych i $rednich
przedsigbiorstw (%)

Nie Sladowy | Maly | Umiarkowany Duzy | Decydujacy
wystepuje | wpltyw | wplyw wplyw wplyw wplyw

Przetamywanie barier w dostgpie do
finansowania MSP

Wzmacnianie pozycji rynkowej MSP 0,00 6,90 11,21 25,86 34,48 29,31
Uzyskanie kredytu bankowego bez
wystarczajacych zabezpieczen

0,00 5,17 18,97 25,00 31,03 26,72

1,72 2,72 12,07 18,97 35,34 26,72

Wzmocnienie pozytywnej oceny
zdolnosci kredytowej przedsigbiorstwa 0,86 3,45 7,76 30,17 38,79 20,69
w ocenie banku

Aktywizowanie bezrobotnych i wsparcie

przy zaktadaniu nowej dziatalno$ci 6,03 6,90 17,24 28,45 28,45 17,24
gospodarczej

Mozhv'vos.c finansowania inwestycji 0.00 172 1121 17.24 4741 25.00
przedsigbiorstw

Mozliwo$¢ finansowania srodkow

obrotowych przedsiebiorstw 0,86 1,72 8,62 27,59 38,79 25,86
Mozliwo$¢ finansowania w przypadku

podwyzszonego/wysokiego ryzyka 0,86 6,03 10,34 25,00 37,07 20,69
przedsigwzigcia

Inne 0,86 0,86 2,59 10,34 6,90 6,90

Zrédto: Bartkowiak (2009), s. 205.

Biorgc pod uwage wskazania respondentéw, na duzy i decydujacy wptyw funduszy pore-
czeniowych na rozwoj przedsigbiorstwa nalezy wyrézni¢ nastgpujace czynniki:
— mozliwo$¢ finansowania srodkow obrotowych przedsigbiorstw,
— mozliwo$¢ finansowania inwestycji przedsigbiorstw,
— uzyskanie kredytu bankowego bez wystarczajacych zabezpieczen,
— wzmocnienie pozytywnej oceny zdolnosci kredytowej przedsicbiorstwa w ocenie banku,
— wzmocnienie pozycji rynkowej MSP.

Pierwsze cztery czynniki wynikaja z samej istoty porgczen, ktore stuza pozyskaniu
finansowania, glownie kredytu z banku. Na uwagge zastuguje ostatni czynnik, ktory pokazuje, ze
dziatalno$¢ funduszy poreczeniowych stuzy rozwojowi MSP.

Z kolei z badan prowadzonych przez J. Adamka wynika, ze w przypadku niemoznosci po-
zyskania porgczenia (Adamek 2006, s. 312):

—rozw0j przedsigbiorstwa bylby ograniczony lub zahamowany — 76,3% badanych
przedsiebiorstw,
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— przedsigbiorstwo rozwijatoby si¢ tak samo — 11,9% badanych przedsigbiorstw,
— inny scenariusz — 8,5% badanych przedsigbiorstw,
— przedsi¢cbiorstwo mogtoby upas¢ — 3,4% badanych przedsigbiorstw.
Wyniki tego badania jednoznacznie wskazujg na bezposredni wpltyw porgczen na rozwoj
przedsigbiorstwa.

W badaniu B. Bartkowiak znajduje potwierdzenie rowniez wyrazona przez respondentéw ocena
wplywu funduszy pozyczkowych na rozwéj MSP, co przedstawiono w tabeli 4.

Tabela 4. Wptyw funduszy pozyczkowych na funkcjonowanie i rozwoj mikro-, matych i $rednich

przedsigbiorstw (%)
Nie Sladowy | Maly | Umiarkowany | Duzy | Decydujacy
wystepuje wplyw wplyw wplyw wplyw wplyw
Przetamywanie barier w dostepie do 1.04 2,60 14,58 19.79 3333 16,15

finansowania MSP
Wzmacnianie pozycji rynkowej MSP 0,00 3,13 7,81 25,52 31,77 20,83
Kreowanie dobrej historii kredytowe;j
— stworzenie podwalin pod przyszia

wspolprace z sektorem bankowym 0,52 3,13 7,81 27,08 30,21 16,15
poprzez mniejsze wymogi dotyczace
zabezpieczen i zdolnosci kredytowej

Obnizenie kosztow finansowania

- 1,04 5,21 14,06 22,92 29,69 12,50
przedsigbiorcy

Aktywizowanie bezrobotnych
i wsparcie przy zaktadaniu nowej 3,13 5,73 8,33 20,31 33,33 14,06
dziatalnosci gospodarczej

Mniej rygorystyczny i proceduralny
charakter funduszy pozyczkowych
w ocenie zdolnosci kredytowej

S . . 0,52 3,13 9,90 26,56 26,56 17,19
przedsigbiorcy oraz indywidualne
i elastyczne podejscie do finansowania
przedsigbiorcy
Dostep do informacji i doradztwa
o mozliwych alternatywnych 0,52 313 | 938 25,00 2813 | 1823

wsparciach finansowych oraz szkolenia
w zakresie prowadzenia biznesu

Komplementarno$¢ w stosunku do
systemu bankowego i innych Zrodet 0,00 1,56 10,42 27,60 30,73 12,50
zewngtrznego finansowania

Mozliwos¢ finansowania inwestycji

przedsiebiorstw 0,00 2,08 3,13 18,23 38,02 21,35
Mozliwo$¢ finansowania w przypadku

podwyzszonego/wysokiego ryzyka 0,52 3,65 7,29 23,44 25,00 20,31
przedsigwziecia

Inne 0,52 0,52 1,56 6,77 8,33 2,08

Zrédto: Bartkowiak (2009), s. 202.

Biorac pod uwagge wskazania respondentéw, dotyczace duzego i decydujacego wptywu fun-
duszy pozyczkowych na rozwoj przedsigbiorstwa, nalezy wyrozni¢ dwa czynniki:
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— mozliwo$¢ finansowania inwestycji przedsigbiorstw,
— wzmacnianie pozycji rynkowej MSP.
Analizowane MSP podkreslaja role porgczen i pozyczek we wzmacnianiu pozycji rynko-
wej. Oznacza to, ze MSP traktuja te forme finansowania jako czynnik wptywajacy na ich rozwéj.

4. Dopasowanie oferty funduszy poreczeniowych i pozyczkowych
do specyfiki MSP

Zgodnie z badaniami MSP przeprowadzonymi przez autora artykutu, najwazniejsza cechg fun-
duszy porgczeniowych, ktéra wptywa na zainteresowanie nimi przez MSP, jest wykorzystanie
do poreczenia kredytu bankowego. Na t¢ forme finansowania wskazato 93% MSP, ktore zamie-
rzaty zaciggna¢ kredyt bankowy. Pozostate czynniki miaty niewielkie znaczenie przy wyborze
poreczen przez MSP. W odniesieniu do funduszy pozyczkowych najistotniejsza cecha, ktora de-
cydowata o wyborze tego produktu, byto dobre dopasowanie do specyfiki MSP. Zostata podkre-
$lona prostota przyznawania srodkow (45% MSP), indywidualne podejécie do przedsigbiorstwa
(29% MSP) oraz prosta procedura przyznawania srodkow (28% MSP).

W tym badaniu MSP poréwnano jednoczesnie oferte kredytowa bankéw (kredyt bankowy jest
najczesciej wykorzystywanym instrumentem finansowania zewnetrznego przez MSP) z oferta
funduszy pozyczkowych i porgczeniowych oferujacych produkty o zblizonej charakterystyce,
ktore byly kierowane gtownie do MSP. Oferta tych funduszy wyraznie rozni si¢ na ich korzysé,
w stosunku do oferty bankowej (tab. 5). Preferencyjne traktowanie MSP przez fundusze pozycz-
kowe przejawia si¢ przede wszystkim w nizszym koszcie pozyczek, prostszej ich konstruke;ji,
uproszczeniu badania zdolno$ci do sptaty pozyczki, uwzglednieniu specyfiki dzialania i cech
pozafinansowych MSP. Oznacza to, ze oferta tych instytucji jest duzo bardziej atrakcyjna dla
matych przedsigbiorcow niz najpopularniejsza oferta kredytowa bankow.

Tabela 5. Zestawienie glownych roznic oferty funduszy pozyczkowych i funduszy poreczeniowych
w stosunku do oferty kredytowej bankow

Fundusze pozyczkowe i porgczeniowe Banki

n % n %
Preferencyjne traktowanie MSP 4 80 2 33
Nizsze koszty pozyczek 5 100 3 50
Prostsza konstrukcja pozyczek 4 80 2 33
Uproszczone metody badania zdolnosci do sptaty pozyczki 4 80 2 33
Stosowanie prostszych form zabezpieczen sptaty pozyczki 3 60 2 33
Uwzglednianie specyfiki dziatania MSP przy ustalaniu
warunkow udzielenia pozyczki 4 80 ! 17
Zwracanie duzej uwagi na cechy pozafinansowe MSP 5 100 1 17

n — liczba pozytywnych odpowiedzi wraz z ich udzialem w badanej probie.

Zrédto: opracowanie whasne.

60 Wspotczesne Finanse. Teoria i Praktyka



Fundusze pozyczkowe i poreczeniowe a mate i $rednie przedsiebiorstwa - wzajemne interakcje

W badaniu B. Bartkowiak, podmioty korzystajace z poreczen wskazywaty na nastepujace
trudnosci przy aplikowaniu o uzyskanie porgczenia (Bartkowiak, 2009, s. 206):
— skomplikowane procedury — 30,2% odpowiedzi,
— brak wyczerpujacych informacji o zasadach korzystania z porgczenia kredytowego — 26,4%
odpowiedzi,
— zbyt wysoki koszt — 24,5% odpowiedzi,
— brak wystarczajacego doradztwa i malo przychylny klimat — 5,7% odpowiedzi,
— inne — 13,2% odpowiedzi.

Z przedstawionych badan wynika, Ze bariery korzystania przez MSP z oferty funduszy
porgczeniowych zwigzane sg ze stosowanymi przez nie warunkami udzielenia poreczenia.

W tym samym badaniu, wérod badanych przedsigbiorstw 12% podmiotow korzystato z po-
zyczek. Wérdd nich 85% nie napotkato zadnych trudnosci w trakcie aplikowania i korzystania
z pozyczki z funduszu pozyczkowego (Bartkowiak, 2009, s. 202). Prezentowany wysoki odsetek
MSP, wskazuje na wyjatkowo dobre dopasowanie oferty i warunkéw przyznawania pozyczek do
specyfiki MSP. Z kolei pozostate 15% przedsicbiorstw, ktore napotkaty trudnosci, wskazaty na
nastepujace trudnosci przy aplikowaniu o uzyskanie pozyczki (Bartkowiak, 2009, s. 206):

— brak wyczerpujacych informacji o zasadach korzystania z pozyczki — 40,9% odpowiedzi,
— zbyt wysoki koszt — 22,7% odpowiedzi,

— skomplikowane procedury — 13,6% odpowiedzi,

— brak wystarczajacego doradztwa i mato przychylny klimat — 13,6% odpowiedzi,

— inne — 9,1% odpowiedzi.

Majac powyzsze na uwadze, istotng kwestig analizy jest ocena oferty funduszy porecze-
niowych i funduszy pozyczkowych kierowanych do MSP. Temu zagadnieniu po§wigcone jest
przeprowadzone przez autora artykutu badanie.

W przypadku funduszy poreczeniowych za gtdowne utrudnienie w relacjach z MSP nalezy
uznaé procedur¢ udzielania porgczenia w zakresie wymaganych dokumentow, sposobu wery-
fikacji klienta, dtugosci oczekiwania na decyzj¢. Aktualnie funkcjonujace rozwigzania sg zbyt
skomplikowane i stanowia duze obcigzenie dla MSP. Wydaja si¢ zatem niepotrzebne, biorac
pod uwage wczesniejsza analize przeprowadzong przez bank, a takze ograniczenie dziatalno-
éci funduszu do lokalnych MSP. Nalezy takze wspomnie¢ o krétkim okresie obowiazywania
poreczenia.

Z kolei wérdd rozwiazan wychodzacych naprzeciw MSP nalezy wymieni¢ mozliwo$é po-
rgczenia wszystkich kredytow gospodarczych, stosunkowo niski koszt porgczenia, ograniczenie
dziatalnosci w stosunku do MSP z danego regionu, stosowanie prostych rodzajow zabezpie-
czeh porgczenia oraz elektronicznie dostepna oferte funduszu i potrzebne wzory dokumentow.
Rozwiazania te stwarzaja mozliwo$é dostepu poreczen dla duzej liczby MSP, przyczyniajac sie
jednoczesnie do ich rozwoju.

Podobnie dla doktadnego okreslenia relacji pomigdzy funduszami pozyczkowymi a sek-
torem MSP przeprowadzono badanie oferty tych funduszy. Na podstawie tego badania mozna
przedstawié nast¢pujace cechy charakteryzujace oferte funduszy pozyczkowych.

Nalezy podkreslié¢ dostgpno$é funduszy pozyczkowych dla wszystkich MSP. Ma to szczegol-
ne znaczenie dla nowo powstatych podmiotéw, opodatkowanych ryczattowo, nieprowadzacych
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ewidencji ksiegowej, dla ktorych czesto jest to jedyne zrodto pozyskania srodkéw na dziatalnosé
biezaca czy rozwojowa.

Fundusze wymagaja przedstawienia wielu dokumentéw, na podstawie ktorych mozna wy-
kaza¢ zasadno$¢ finansowania pozyczka danych potrzeb przedsigbiorcy. Taka sytuacja wymaga
od MSP strategii prowadzonej dziatalnosci, to jest wskazania celu dziatalnosci, sposobu jej roz-
woju i efektow. Wiele podmiotoéw, szczegdlnie najmniejszych i nowo zatozonych ma trudnos$ci
ze stworzeniem wyzej wymienionej strategii, jak rowniez sporzadzeniem biznesplanu pokazu-
jacego sposob jej realizacji. Nie tylko umozliwiaja im spetnienie warunkow przy ubieganiu si¢
o pozyczke, ale stuzg pomoca przy zaplanowaniu rozwoju prowadzonej dzialalnosci, poprzez
oferte doradztwa w tym zakresie.

Za rozwigzanie wlasciwe wobec MSP nalezy uznaé wymagane przez fundusze sposoby
zabezpieczenia splaty pozyczki. W kazdym funduszu gléwnym zabezpieczeniem jest weksel.
Obok tej formy stosowane jest glownie porgczenie. Zabezpieczenia te naleza do najprostszych,
natomiast zastaw czy hipoteka dotycza MSP, ktére same moga je wykorzystag.

Wsrod rozwigzan niesprzyjajacych wykorzystaniu pozyczek przez najmniejsze podmioty
jest ich wysokie oprocentowanie dla nowo zatozonych przedsigbiorstw. Ponadto, przy pozycz-
kach inwestycyjnych na wyzsze kwoty, okres 5-letni moze by¢ za kroétki, aby przedsigbiorstwo
byto zdolne finansowo ja obstuzy¢.

Ofert¢ funduszy porgczeniowych i pozyczkowych nalezy uzna¢ za dostosowana do potrzeb
i specyfiki MSP. Biorac pod uwagg, ze z ustug funduszy korzystaja gtéwnie mikro- i mate przed-
sigbiorstwa, istotng przestanka jest pomoc oferowana przez fundusze odnosnie do wypelniania
wymaganych dokumentéw, w szczegdlnosci biznesplanu oraz wnioskdéw poreczeniowych czy
pozyczkowych. Wysokos¢ poreczen i pozyczek, okres umowy, wysoko$¢ oprocentowania, spo-
soby zabezpieczen wychodza naprzeciw matym podmiotom. Wérdd rozwigzan utrudniajacych
wzajemna wspolprace mozna wymienic¢ zbyt skomplikowang procedurg udzielania porgczenia
dotyczaca wymaganych dokumentow, sposobu weryfikacji klienta, dtugi czas oczekiwania na
decyzj¢ oraz gorsze traktowanie nowo zatozonych przedsigbiorstw przez fundusze pozyczkowe.

5. Postawa funduszy poreczeniowych i pozyczkowych oraz MSP wobec siebie

Postawa funduszy porgczeniowych i pozyczkowych, ich postrzeganie MSP bylto przedmiotem
badan autora artykutu. Badanie zidentyfikowato dziatania podejmowane przez te instytucje
w celu zwigkszenia dostgpnosci ich oferty dla matych i $rednich przedsigbiorstw. Wsrod najcze-
$ciej podawanych dziatan mozna wyr6znic:
— przeprowadzenie akcji informacyjnej o ofercie wirod MSP (100% funduszy pozyczkowych
i poreczeniowych potwierdzito te forme),
— zwracanie szerszej uwagi na cechy pozafinansowe MSP oraz obnizenie kosztow oferowa-
nych produktéw (100% funduszy pozyczkowych i 67% funduszy por¢czeniowych),
— uwzglednienie specyfiki MSP przy ustalaniu warunkéw otrzymania produktu (100% fun-
duszy pozyczkowych i 50% funduszy porgczeniowych),
— kompleksowa obstuga MSP (80% funduszy pozyczkowych i 83% funduszy poreczeniowych),
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— uproszczenie sposobu badania zdolnosci do sptat zobowiazania (80% funduszy pozyczko-
wych i 50% funduszy por¢czeniowych),

— stosowanie prostszych form zabezpieczen (60% funduszy pozyczkowych i 83% funduszy
porgczeniowych).

Prezentowane badanie wykazalo, ze fundusze pozyczkowe i porgczeniowe podjety rowniez
dziatania utatwiajace uzyskanie przez MSP dostepu do finansowania. Wéréd tych dziatan nalezy
przede wszystkim wyrdznic:

— uwzglednienie specyfiki MSP przy ustalaniu warunkéw otrzymania produktu (100% fun-
duszy pozyczkowych i 67% funduszy porgczeniowych),
— udzielaniu pomocy MSP przy spetnianiu wymogéw uzyskania produktu finansowego

(100% funduszy pozyczkowych i 50% funduszy porgczeniowych),

— uproszczenia przy okreslaniu sytuacji finansowej MSP (80% funduszy pozyczkowych

1 50% funduszy por¢czeniowych),

— uproszczenie sposobu badania zdolnosci do uzyskania produktu (60% funduszy pozyczko-
wych i 67% funduszy porgczeniowych),

— obnizenie wysokosci odsetek (60% funduszy pozyczkowych 1 50% funduszy
poreczeniowych),

— uelastycznieniu warunkow sptat (40% funduszy pozyczkowych i 67% funduszy
porgczeniowych),

— stosowaniu prostszych form zabezpieczen (40% funduszy pozyczkowych i 83% funduszy
porgczeniowych),

— rozszerzenie oferty (40% funduszy pozyczkowych i 50% funduszy porgczeniowych).

Z punktu widzenia funduszy pozyczkowych i porgczeniowych najwazniejszym ogranicze-
niem we wspotpracy z MSP jest brak petnej dokumentacji finansowej (100% funduszy pozycz-
kowych i 50% funduszy porgczeniowych) oraz brak wystarczajacego majatku do zabezpiecze-
nia (80% funduszy pozyczkowych i 83% funduszy por¢czeniowych). Wsrod innych ograniczen
wymieniono brak wiedzy na temat specyfiki produktu i konieczno$¢ doradztwa (40% funduszy
pozyczkowych i 50% funduszy poreczeniowych) oraz negatywne nastawienie MSP do kapitatu
obcego (20% funduszy pozyczkowych i 50% funduszy porgczeniowych).

Podobnie najczgstsze przyczyny nieotrzymania przez MSP wsparcia ze strony instytucji
finansowych wiaza si¢ z ich sytuacja finansowa. Sa to nast¢pujace czynniki:

— niemozliwo$¢ zapewnienia zabezpieczenia splaty (100% funduszy pozyczkowych i 67%
funduszy porg¢czeniowych),

— brak zdolnosci do sptaty (100% funduszy pozyczkowych i 33% funduszy porg¢czeniowych),

— sytuacja finansowa w branzy MSP (80% funduszy pozyczkowych i 83% funduszy
poreczeniowych),

— grozba upadtosci oraz stabo udokumentowana sytuacja finansowa MSP (80% funduszy po-
zyczkowych i 50% funduszy porgczeniowych),

— brak perspektyw rozwoju MSP (60% funduszy pozyczkowych i 33% funduszy
poreczeniowych),

— sytuacja makroekonomiczna w Polsce (20% funduszy pozyczkowych i 50% funduszy
poreczeniowych).
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Dziatalnoé¢ funduszy wspotpracujacych z MSP charakteryzuje sie rozwiazaniami i instru-
mentami ukierunkowanymi na ten sektor gospodarki, uwzgledniajacymi jego specyfike i przy-
czyniajacymi si¢ do poprawy ich pozycji konkurencyjnej dzigki oferowaniu preferencyjnych
warunkow, co polega gtéwnie na obnizaniu kosztow oferowanych produktow, upraszczaniu ich
konstrukeji, nizszych wymogach, kompleksowosci obstugi. Dzialania te maja na celu zwigksze-
nie dostepnosci i ulatwienie MSP korzystania z oferty. Badane fundusze zwracaja jednoczeénie
uwage na utrudnienia we wspétpracy z sektorem MSP. Do najistotniejszych z nich zaliczono:
brak peinej dokumentacji finansowej, staba sytuacj¢ finansowa, w tym brak wystarczajacego
majatku do zabezpieczenia oraz negatywne nastawienie do kapitatéw obcych. Te czynniki przy-
czyniaja si¢ rowniez w znacznym stopniu do nieudzielenia wsparcia MSP przez badane fundusze.

Fundusze pozyczkowe i porgczeniowe wskazaly réwniez w badaniu mocne i stabe strony MSP. Do
mocnych stron najczesciej nalezg — zarzadzanie przedsigbiorstwem przez wlasciciela i prosta
struktura organizacyjna (80% funduszy pozyczkowych i 67% funduszy porgczeniowych) a tak-
ze elastycznos$¢ dziatania oraz mozliwos¢ szybkiej zmiany profilu dziatalnosci (60% funduszy
pozyczkowych i 67% funduszy porgczeniowych). Najczeséciej wymieniane przez fundusze stabe
strony MSP, to brak petnej dokumentacji finansowe;j (100% funduszy pozyczkowych i 50% fun-
duszy porgczeniowych), niewielki majatek stuzacy zabezpieczeniu (80% funduszy pozyczko-
wych i 83% funduszy porgczeniowych) oraz niebezpieczenstwo bankructwa (60% funduszy po-
zyczkowych 1 67% funduszy porgczeniowych).

Fundusze wskazaty réwniez najtrudniejsze do spelnienia wymogi stawiane MSP. Za
najwazniejsze z nich uznano zapewnienie zabezpieczenia sptaty (100% funduszy pozyczko-
wych 1 50% funduszy porgczeniowych), odpowiednie udokumentowanie sytuacji finansowej
(80% funduszy pozyczkowych i 83% funduszy porgczeniowych) oraz przygotowanie odpowied-
niego biznesplanu (60% funduszy pozyczkowych i 50% funduszy porgczeniowych).

Wskazane mocne strony MSP to charakterystyczne cechy MSP. Z kolei stabe strony MSP
prowadza do trudnos$ci w spetnieniu warunkéw uzyskania wsparcia.

W odniesieniu do postawy MSP wobec funduszy warto zwrdci¢ uwage na wyniki badan H. Wa-
niak-Michalak, w ktorej badaniach ankietowani przedsigbiorcy, niekorzystajacy z ustug fundu-
szy poreczeniowych, przyznali, zZe nie maja zadnych informacji na temat funduszy poreczenio-
wych (wojewodztwo mazowieckie — 57,1%, wojewodztwo podkarpackie — 37,5%, wojewddztwo
lodzkie — 30,2%) lub rowniez mieli trudnosci z uzyskaniem takich informacji (wojewddztwo
mazowieckie — 28,6%, wojewodztwo podkarpackie — 18,8%, wojewodztwo todzkie — 28,1%)
(Waniak-Michalak, 2007, s. 201).

Podobnie ankietowani przedsigbiorcy w badaniu H. Waniak-Michalak, niekorzystajacy
z ustug funduszy pozyczkowych, wirdd przyczyn takiej postawy wskazali na nie§wiadomo$¢
istnienia takich instytucji (wojewodztwo mazowieckie — 84,2%, wojewodztwo podkarpackie —
28,6%, wojewodztwo todzkie — 22,9%), niska atrakcyjnosé oferty (wojewodztwo mazowieckie —
15,8%, wojewodztwo podkarpackie — 28,5%, wojewodztwo todzkie — 27,1%) oraz na problemy
z uzyskaniem kompletnych informacji na temat ofert funduszu (wojewddztwo podkarpackie —
20,6%, wojewodztwo todzkie — 23,4%) (Waniak-Michalak, 2007, s. 205).
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Przedstawione badanie jednoznacznie wskazuje, ze MSP nie maja dostatecznej wiedzy na
temat funduszy. Oznacza to tez, ze sa bierne w zakresie uzyskania takich informacji.

Podsumowanie

Poreczenia i pozyczki z sektora pozabankowego wykorzystywane sa w niewielkiej skali przez
0g6t MSP. Maja one natomiast duze znaczenie dla mikro- oraz matych przedsiebiorstw, ktore
maja problemy z finansowaniem dziatalno$ci kredytem czy leasingiem. Takie podmioty korzy-
stajg z ustug funduszy pozyczkowych i porgczeniowych, a wérdd efektow tej wspotpracy nalezy
odnotowaé wzrost poziomu ich rozwoju. MSP podkreslaja role porgczen i pozyczek we wzmac-
nianiu pozycji rynkowe;.

Oferte funduszy poreczeniowych i pozyczkowych nalezy uznaé za dostosowang do potrzeb
i specyfiki MSP. Wskazujg na to wyniki badan MSP i dziatania podejmowane przez fundusze.
Biorac pod uwagg, ze z ustug funduszy korzystaja gtéwnie mikro- i mate przedsigbiorstwa, bar-
dzo waznag rolg jest pomoc oferowana przez fundusze odnosnie do wypelniania wymaganych
dokumentow, w szczegolnosci biznesplanu oraz wnioskow porgczeniowych czy pozyczkowych.
Wysoko$¢ poreczen i pozyczek, okres umowy, wysoko$¢ oprocentowania, sposoby zabezpieczen
wychodza naprzeciw maltym podmiotom.

Negatywnie nalezy oceni¢ przeptyw informacji pomigdzy obiema grupami podmiotow.
MSP jako jedno z gtéwnych utrudnien przy korzystaniu z tych zrodet finansowania wskazuja na
brak informacji o istnieniu tych funduszy. Jednoczes$nie nie podejmujg dziatan, aby te informacje
uzyskaé, co wynika z ich biernej postawy.
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