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Wprowadzenie

Zrozumienie motywow oraz mechanizméw ludzkiego dzialania jest zagadnieniem,
na ktore ludzkos¢ stara si¢ odpowiedziec od zarania dziejow. Stad ,,przy pewnym rodzaju
poznan spotyka rozum ludzki szczeg6lny los: trapia go pytania, ktérych nie moze odrzu-
ci¢, gdyz zadane mu sg one przez jego wlasng nature, ale nie moze tez na nie odpowie-
dzie¢, bo przewyzszaja one wszelkie jego mozliwosci” (Kant, 2013, s. 36). Potaczenie
neurologii z ekonomig jest proba znalezienia $ciezki, ktora by¢ moze zaprowadzi wspot-
czesnych naukowcow, a co za tym idzie — calg ludzkos¢, do stanu lepszego zrozumienia
samych siebie.

Celem artykutu jest analiza powigzan mi¢dzy etyka a kultura w spoleczenstwie oraz
przesledzenie dokonan na polu neuroekonomii, ktére wskazujg na istnienie zwigzkow
mi¢dzy normalnym funkcjonowaniem moézgu a kierowaniem si¢ moralnymi i kulturo-
wymi schematami zachowan.
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Spoteczenstwo, etyka i ,powszechniki etyczne’

Zycie czlowieka jest nieustannym procesem podejmowania decyzji w sprawach
mniej lub bardziej btahych, okreslania siebie czy swoich preferencji. Kazda epoka, dos¢
skrupulatnie wydzielona na osi czasu, stara si¢ opracowa¢ najbardziej do niej pasujacy
system fundamentéw moralnych oraz okresli¢ swoja etyke. System etyczny panujacy
w konkretnym czasie narzuca i stara si¢ egzekwowac konkretne zachowania. Z kolei prawo,
na podstawie ktorego wymaga si¢ od jednostki ustalonego zachowania, wyrasta z ogolnej
wizji tadu, ktora wykracza poza percepcje pojedynczego cztowieka. Wspotczesnym
spoleczenstwom trudniej jest zaakceptowac koncepcje tadu o charakterze ponadludzkim,
gtownie ze wzgledu na postep cywilizacyjny, ktory daje ludzkosci ztudne wrazenie
posiadania wiedzy legitymizujacej ignorancje wobec wielu wczesniej obowigzujacych
praw i zasad. Z podobnymi problemami boryka si¢ w dzisiejszym $wiecie etyka, bardzo
czesto sprowadzana do skonczonych zbiorow zasad przyporzadkowanych do innych dzie-
dzin (np. etyka biznesu) i traktowana jako plastyczny twor, ktory mozna dopasowywac
do zmieniajacego si¢ Swiata i gospodarki. Za glowne przyczyny takiego stanu rzeczy
uznaje si¢ przede wszystkim postepujaca specjalizacje oraz tendencj¢ do instytucjonaliza-
cji kazdego przejawu ludzkiej dziatalnosci oraz sposobow myslenia (Filek, 2001). Jednak
zaréwno etyka, jak i prawo muszg by¢ spolecznie akceptowane i powinny wyrastac z ak-
tualnej natury rzeczywistosci, poniewaz tylko w taki sposob mozna zapewnic¢ im respekt
i zrozumienie ze strony jednostek.

Jedna z cech psychologii cztowieka, ktora w sposob szczegolny odréznia go od innych
istot zywych, jest zdolno$¢ do myslenia symbolicznego, czyli tworzenia symboli o cha-
rakterze arbitralnym i przypisywania im powszechnie akceptowanych i rozumianych
znaczen. Myslenie symboliczne jest z kolei bazowym elementem sprawczym zardwno
etyki, jak i kultury. Migdzy kultura a etyka istnieje natomiast wiele zwigzkow funkcjo-
nalnych. Zygmunt Bauman pisat (2012, s. 149), ze ,,spoleczenstwo bez kultury wydaje
sie monstrum przypominajacym przystowiowe bezglowe ciele”, a analiza porownaw-
cza kultur, biorgc pod uwage kryterium geograficzne, pozwolita stworzy¢ pojecie ,,po-
wszechnikow etycznych”, ktore jako pochodna strukturalno-funkcjonalnego ujecia etyki
(nastgpstwa ,,centralnego zbioru wartosci”) przyczyniaja si¢ do zapewniania trwatosci
sieci wigzi spolecznych (Bauman, 2012). Ludzka aktywno$¢ jest realizacja konwencji
zwyczajowych, ktore wynikajac z petnionych rdl i przyjetych statuséw, wkomponowuja
sie w system transakcji ekonomicznych. Natomiast same transakcje umozliwiajg zro-
zumienie panujgcego systemu instytucji politycznych, prawnych i religijnych (Leach,
2010). Z punktu widzenia antropologicznego wszystkie zachowania spoteczne, w tym te,
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ktore analizuje si¢ w ramach ekonomii, kultury czy etyki, zazebiajg si¢ dzigki zasadzie
wzajemnosci'.

Poznanie to jedna z dziatalnos$ci cztowieka, ktora jest najsilniej uwarunkowana spo-
fecznie i jest niejako tworem spotecznym. Zaréwno w konstrukcji jezyka, jak i w po-
jedynczych stowach zawarte sg konkretne teorie, systemy myslowe i wartosci, ktore
warunkuja istnienie wspoélnoty (Fleck, 1986). Ponadto poznanie jednostek jest ukierun-
kowane i ksztattowane przez struktury w postaci kolektywu myslowego, ktory odznacza
si¢ konkretnym stylem myslenia. Kolektyw myslowy to durkheimowska grupa spotecz-
na, ktéra narzuca jednostkom konkretny sposdb postugiwania si¢ logikg oraz wypo-
saza je w zasob wyobrazen zbiorowych. Styl myslowy determinuje proces poznania,
decydujac o nadawaniu konstrukcjom myslowym statusow rozsadnosci, fatszywosci czy
prawdziwosci. Ponadto tworzy kontekst oraz nakresla granice opinii, pozostajac niemal
zawsze ukryty przed cztonkami danej spotecznosci (kolektywu). Relacje miedzy jednost-
ka a kolektywnym stylem myslenia mozna okresli¢ mianem ,,bezwzglgdnego przymusu”,
ktorego jednostka nie jest §wiadoma, ale wbrew ktoremu nie jest w stanie niczego indy-
widualnie przemysle¢ (Fleck, 1986).

Emile Durkheim zwracat uwage na zasadnicza r6znicg miedzy spoteczenstwami no-
woczesnymi i pierwotnymi, ktorej upatrywat w podziale pracy i jego wptywie na sposob
zachowania jednostek je wspottworzacych. ,,Zaawansowany podziat pracy niszczy har-
moni¢ miedzy moralnoscia, spoteczenstwem i §wiatem fizycznym, zastepujac ja soli-
darnoscia uzalezniong od mechanizméw rynkowych. Zdaniem Durkheima, solidarno$¢
oparta na symbolice sacrum nie moze zaistnie¢ w spoteczenstwie nowoczesnym, gdyz
tutaj no$nikiem $wigtosci stata sie jednostka” (Douglas, 2011, s. 6—7). W spoteczenstwach
pierwotnych z kolei symbolika sacrum byta przez jednostki internalizowana, a nastgpnie
traktowana jako przekonanie, ktorego nalezy broni¢ za wszelka cene. Rola jednostek
polegata na wspotwyznawaniu konkretnego systemu wartosci i podporzadkowywaniu
sie jego zasadom. Dopiero wspotczesna cywilizacja data ludziom mozliwos¢ przezwy-
cigzenia tej roli, jednak nie do konca i obarczajac ich kosztami takiej zmiany.

,»Jesli daje komus prezent, to Ow kto$ czuje si¢ moralnie zobowigzany do jakiego$ rewanzu. W termi-
nach ekonomicznych jest on moim dtuznikiem, ale w terminach komunikacyjnych sens wzajemnych zo-
bowiazan jest swoistg ekspresja obustronnego przeswiadczenia, ze obaj nalezymy do tego samego systemu
spotecznego. Ponadto sposob, w jaki odwzajemnia on moj dar, bedzie mowit co$ o naszych obustronnych
stosunkach. Jesli odwzajemnia si¢ on za moj dar w sposob $cisle ekwiwalentny, (...) to zachowanie takie
wyraza rowno$¢ naszych statusow. Ale jesli wzajemno$¢ pociaga za soba dary odmiennego rodzaju — ja
daje komu$ ma prace, on daje mi zaptatg — to zachowanie takie wyraza nieréwnos¢ statusu, pracodawca
versus pracobiorca” (Leach, 2010, s. 9-10).
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Cztowiek i jego mézg

Friedrich Nietzsche twierdzit, ze cztowiek jest jeszcze nieustalonym zwierzgciem,
czyli stworzeniem, ktorego istoty ani nie znaleziono, ani nie utrwalono. Innymi stowy
mozna powiedzie¢, ze cztowiek (nawet wspotczesny) nie wszedl jeszcze w pelnie wlasnej
istoty (Heidegger, 2000). Mimo niepodwazalnego postepu cywilizacyjnego, rozwoju
nauki i medycyny jednostkom daleko weigz do poznania zard6wno petni wiasnych mozli-
woscl, jak 1 zdolnosci kreacji. Cztowieka okresla si¢ mianem zwierzgcia przed-stawiajg-
cego (homo est animal rationale) i rozumnego, co oznacza, ze ,,(...) wladajace w rozumie
odbieranie stawia cele, ustanawia reguly, dostawia $rodki i nastawia si¢ na rozne sposoby
postgpowania. Odbieranie przez rozum rozwija si¢ jako (...) wielorakie stawianie (...)”
(Heidegger, 2000, s. 37).

Ludzki mozg jest na tyle skomplikowanym i dynamicznym narzadem, ze niepodo-
biefistwem pozostaje nadal skonstruowanie urzadzenia, ktore bytoby w stanie przewi-
dzie¢ zachowanie lub mysli jednostki. ,,Ludzki mézg, majacy objetos¢ okoto jednego
litra, stanowi bowiem przestrzen pojeciowych i poznawczych mozliwosci przekraczajgca
wymiary przestrzenne catego astronomicznego wszechs$wiata (...)” (Churchland, 2002,
s. 12). Uptyw czasu, procesy dojrzewania oraz uczenia si¢ wytwarzajg osobowos¢
kazdego cztowieka, ktora jest jedynym i niepowtarzalnym zestawem przekonan charak-
terystycznych dla konkretnej jednostki. Potgczenia synaptyczne umozliwiajg powstanie
konfiguracji wpasowujacej si¢ w otoczenie, w jakim funkcjonuje jednostkai,,(...) wytwa-
rza to, co w danym miejscu uwazane jest za normalne wyobrazenie §wiata, jego ogolnej
struktury fizycznej, spotecznej i moralnej” (Churchland, 2002, s. 13).

Problem powstawania $wiadomosci oraz okreslenia jej doktadnych zrodet jest jednym
z najtrudniejszych na obecnym etapie rozwoju neuronauk. Przecigtna komorka nerwowa,
na ktorg sktada si¢ okoto 100 tysigcy czasteczek, w mniej wigcej 80% sktada si¢ z wody.
W galaretowatej masie mozgu znajduje si¢ z kolei okoto 100 miliardow komorek ner-
wowych, natomiast kazdy neuron jest odpowiedzialny za stworzenie w przyblizeniu
10 tysigey potaczen z innymi komorkami w mozgu (O’Leary, Beauregard, 2011). W trakcie
trwania przecigtnego zycia pojedynczego neuronu dochodzi do wymiany czasteczek
w liczbie zblizonej do 10 tysigcy razy. Jednak mimo tych zmian poczucie wlasnego ja
pozostaje nienaruszone. Innymi stowy, tzw. materiat do budowy konkretnego schematu
ulegl catkowitej wymianie, jednak istnienie samego schematu pozostato niezagrozone
(O’Leary, Beauregard, 2011). Z materialistycznego punktu widzenia rowniez koncepcje
wolnosci 1 wolnej woli zdajg si¢ nosi¢ bardziej mechanistyczne pigtno. Wolnos¢ w tym
ujeciu jest brakiem sprzeciwu ze strony deterministycznych sit kierujacych obwodami
neuronowymi z zewnatrz (prawo, religia, spoteczenstwo) wobec deterministycznych sit
wewngtrznych (geny, neuroprzekazniki, mézg). Dodatkowo sity te nie sg poddawane
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procesowi racjonalnego myslenia, poniewaz racjonalno$é jest jedynie ,,organizujacg
iluzjg”, ktora czes¢ sieci neuronowych niejako narzuca innym (O’Leary, Beauregard,
2011, s. 190). Jedna z teorii $wiadomos$ci dowodzi, Ze jest ona swego rodzaju produktem
ubocznym jednoczesnych wytadowan neuronalnych w réznych cze¢sciach mozgu. Z kolei
zazebianie si¢ czestotliwosci tych wyladowan generuje zjawisko, jakim jest sSwiadomos¢
(Edelman, Tononi, 2000). Ostatecznie badanie mézgu bardziej przypomina badanie
oceanu niz mechanizmu zegarka (O’Leary, Beauregard, 2011).

Daniel Kahneman (2012) opisat sposob myslenia, wprowadzajac pojecia dwoch sys-
temow odpowiadajacych za szybkie operacje skojarzeniowe oraz wolng prace umystu,
ktory potrzebuje odpowiedniego czasu do przeprocesowania danych wejsciowych. Auto-
matyka i szybko$¢ tzw. Systemu 1 powoduja, ze jest on procesem raczej bezwysitkowym
oraz niewymagajacym $wiadomej kontroli. Z kolei System 2, ktory jest odpowiedzialny
za skomplikowane wyliczenia, wymaga umystowego wysitku i skupienia, przy czym
daje poczucie swobodnego wyboru i §wiadomego dziatania (Kahneman, 2012). System 1
konstruuje wrazenia i emocje, bedace nastepnie podstawa, na ktorej System 2 buduje
$wiadome przekonania oraz celowe wybory.

Neuroekonomia

Neuroekonomia jest nowa dziedzing, ktora zajmuje si¢ badaniem, analizowaniem
oraz opisywaniem ekonomicznych zachowan ludzi, obserwujac aktywnos¢ moézgu oraz
wykorzystujac teoretyczne i praktyczne elementy teorii gier. Neuroekonomiczne metody
badan okresla si¢ mianem ,,proby topograficznego odwzorowania mysli”, poniewaz
staraja si¢ one w sposob graficzny przedstawi¢ zmiany, jakie maja miejsce w mozgu
pod wptywem dostarczanych jednostce informacji. Neuroekonomia wchodzi w sktad
ekonomii behawioralnej, a ze wzglgdu na przedmiot badan, ktérym moga by¢ tylko dzia-
lania jednostek, zalicza si¢ ja do mikroekonomii behawioralnej. Poczatki neuroekonomii
wigze si¢ z rokiem 1990, kiedy pojawity sie techniczne mozliwosci badania pracy mozgu
w ramach neuronauki poznawczej. Vernon L. Smith (2013, s. 384) zdefiniowat roboczg
hipoteze neuroekonomii, zgodnie z ktora moézg wytworzyt dla kazdego zadania (pode;j-
mowanie decyzji, interakcje spoteczne oraz uczestnictwo w sytuacji takiej jak rynek)
wspotzalezne, adaptacyjne mechanizmy, takie jak pamig¢, doswiadczenie, percepcja
i wiedza milczaca.

Jednym z kluczowych osiggni¢¢ metody badawczej stosowanej w ramach neuroeko-
nomii — neuroobrazowania — jest ustalenie, ktore doktadnie obszary mézgu sa odpowie-
dzialne za konkretne zachowania (Maciejasz-Swigtkiewicz, Musiat, 2014):

— brzuszne prazkowie odpowiada za uktad nagrody,

— kora oczodotowa za pragnienie posiadania,
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— przysrodkowa kora przedczotowa za pozytywng wigz,

— kora tylnego zakretu obreczy za konflikt,

— ciato migdatowate za wyzwanie i zagrozenie.

W badaniach nad procesami rozumowymi oraz emocjonalnymi, ktére towarzysza
podejmowaniu decyzji ekonomicznych, naukowcy doszli do wniosku, ze duzy udziat
majg negatywne emocje, ktore kazg odrzuci¢ oferte, jesli jest ona razaco niesprawiedli-
wa i tym samym ukara¢ przeciwnika za jego chciwo$é. Z analizy aktywnosci mozgu
wynika, ze w takich przypadkach pobudzone sg przede wszystkim emocjonalne struk-
tury mézgu (obustronna aktywno$¢ wysepki, przedczotowego plata kory mozgowej oraz
kora obreczowa). Wyniki badan wskazaty, ze decyzje ekonomiczne podejmowane przez
ludzi w konkretnym srodowisku, o ktdrego ksztalcie decydujg inni ludzie, s wypadkowsa
mig¢dzy racjonalnymi a emocjonalnymi elementami psychiki i ze wigkszos¢ zachowan
niesprawiedliwych jest odrzucana lub karana, nawet wbrew interesom jednostek decy-
dujacych (Glimcher, Camerer, Fehr, Poldrack, 2009).

W przypadku badan nad decyzja o kupnie wykazaty one, ze obszarem, ktory ak-
tywizuje si¢ najbardziej, jest obszar powigzany z o$rodkiem nagrod i zaangazowany
w proces ocen. Tym samym stwierdzono, ze ludzki mozg traktuje wlasne preferencje
jak potencjalng korzys$¢, a cene jako koszt, a co za tym idzie — kupowanie jest bardziej
reakcja emocjonalng niz racjonalna, wykalkulowana decyzja (Maciejasz-Swiatkiewicz,
Musiat, 2014).

Badania nad motywami i mechanizmami podejmowania przez jednostki decyzji
w zakresie inwestowania wchodzg w zakres neurofinansoéw. Podczas oceny sktonnosci
do ryzyka okazato sie, ze gdy inwestorzy wybierali bezpieczne inwestycje, aktywizo-
waly si¢ tylne rejony wyspy odpowiedzialnej za uczucie odrazy. Oznacza to, ze wlasnie
ten rejon mozgu odpowiada za awersj¢ do ryzyka. Natomiast jadro potlezace zwigzane
z uktadem nagrody i przyjemnosci, aktywizuje si¢ w sytuacji podejmowania decyzji
o zdecydowanie ryzykownym charakterze (Maciejasz-Swiatkiewicz, Musiat, 2014).
Dzigki wykorzystaniu funkcjonalnego rezonansu magnetycznego zaobserwowano, ze
prawa potkula zwigksza aktywnos¢ przy zysku, natomiast lewa, gdy mamy do czynienia
ze stratg. Z kolei wyptaty pieni¢zne wptywaty na aktywizacj¢ kory przedczotowe;j, czyli
czgsci powigzanej z systemem nagrod (pozywienie, napoje, ozdoby oraz inne przedmio-
ty o wartosci kulturowej), z czego mozna wnioskowaé, ze mozg traktuje pieniagdz jako
przedmiot wartosci lub ,,przyjemnosci”, podciagajac go niejako pod kategorig starszych
receptordw i systemu wzmocnien (Smith, 2013).

Jednym z podstawowych uczug, jakie umozliwiajg powstanie spoteczenstwa, jest
empatia, ktorg jednostki odczuwajg w stosunku do osob cierpigcych i pokrzywdzonych.
Wiezi migdzyludzkie, opieka nad cudzymi dzie¢mi oraz ludzmi starszymi sg wyni-
kiem odczuwania empatii. Co wazne, lezy ona takze u podstaw $wieckich i religijnych
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systemoéw etycznych oraz prawnych. Podczas badan neurobiologicznych okazato sig, ze
w momencie odczuwania wspotczucia wobec 0sob cierpigcych w mozgu uruchamiaja
si¢ te same obszary, ktore sg odpowiedzialne za emocje oraz bol, jak u osob cierpigcych.
Jednocze$nie zdolnos$¢ do odczuwania empatii jest rowniez uzalezniona od stosunku
emocjonalnego, jaki wyrazamy wobec osoby pokrzywdzonej. W jej odczuwaniu wyste-
puja tez roznice migdzy plciami. Mezczyzni byli zdolni do wspoétczucia glownie wtedy,
kiedy dotyczylo to osob postrzeganych jako lojalne 1 uczciwe, natomiast w przypadku
kobiet sposob postrzegania 0sob cierpigcych nie miat znaczenia. Badania ukazaty, ze
altruizm ma neuronalne podstawy, ponadto ze ,,zdolno$¢ do wspodtczucia jest wbudowana
w anatomi¢ oraz funkcj¢ naszych (takze matpich) moézgow, gdyz utatwia ona zbiorowe
przetrwanie” (Czajkowska-Majewska, 2009, s. 53). Przedmiotem badan neurobiologicz-
nych sg tez emocje moralne, ktore okresla si¢ mianem kompasu spotecznego zachowania.
Ich katalizatorem jest obserwowana krzywda, przemoc czy niesprawiedliwos¢. Badania
dowiodty, ze emocje moralne poza pobudzaniem w mozgu struktur, ktore aktywizujg
sie pod wptywem negatywnych lub podniecajacych wrazen, oddziatuja takze na struk-
tury decydujace o empatii, zlokalizowane przede wszystkim w czotowych i skroniowych
ptatach kory moézgowej. W przypadku jednostek zdrowych uczucia moralne powstaja
automatycznie, bez koniecznosci analizy i przemyslen, co $wiadczy o tym, Ze sg one
integralnie wbudowane w funkcje mézgu (Czajkowska-Majewska, 2009).

Altruizm podobnie jak empatia i moralnos$¢ sa cechami, ktore decyduja o prospo-
fecznych zachowaniach poszczegolnych jednostek. Na podstawie badan dowiedziono, ze
rozwingty si¢ one tylko w ograniczonej liczbie gatunkéw zwierzat oraz ze sg niezbedne
do funkcjonowania ludzkich spotecznosci. Dodatkowo badania wykazaty (Moll, 2002),
Ze pomaganie innym i nawigzywanie wspotpracy uaktywnia u jednostek te same struk-
tury, ktore uczestnicza w odczuwaniu przyjemnosci (np. jedzenie), a co za tym idzie —
sa kluczowe dla przetrwania gatunku.

Podsumowanie

Bardzo mtody wiek neuroekonomii oraz zawrotne tempo rozwoju metod obrazowania
funkcji moézgu pozwalaja przypuszczac, ze dotychczasowe odkrycia i wnioski, do jakich
doszli naukowcy, sa dopiero poczatkiem wspdlnej drogi ekonomii i neuronauk. Rozwoj
nowych eklektycznych gatezi nauki oraz hybryd, czego przyktadem jest niewatpliwie
neuroekonomia, to obiecujacy kierunek w nauce, ktory by¢ moze pozwoli odpowiedzie¢
na pytania dotyczace powiazan ludzkiej natury z instynktami zwierzecymi, przewidzie¢
doktadniej ludzkie reakcje i zachowania, a moze nawet przewidzie¢ kryzysy finansowe,
na zasadzie podobnej do umiejetnosci zwierzat, ktore przeczuwajg zmiany pogodowe.
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Udowodnienie konkretnych, powtarzalnych aktywnosci poszczegdlnych czesci
mozgu w przypadku podejmowania decyzji etycznych, kierowania si¢ pobudkami
altruistycznymi, empatig oraz wspoétczuciem udowadnia, ze moralnos¢ w dziatalnos$ci
ludzkiej nie jest tylko niewygodnym aspektem, ktory czes¢ ekonomistow odrzucajacych
whnioski ptynace z ekonomii behawioralnej moze poming¢, ale systemem o charakterze
naturalnym i organicznym, ktéry wptywa na proces poznania od pierwszych momentow
jego ksztattowania sie.
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Lucyna Drenda
Neuroekonomia a problemy etyczne

Abstrakt

Cztowiek jest konstrukcjg poddang presjom wynikajacym jednoczes$nie z instynktéw wewnetrznych oraz uwa-
runkowan neuronalnych i genetycznych, a takze zewnetrznych praw i systeméw etycznych. Postep cywilizacyjny daje
wspbtczesnie mozliwos¢ zastosowania coraz bardziej zaawansowanej technologii w celu znalezienia odpowiedzi na
bazowe pytania dotyczace ludzkiej natury. Neuroekonomia jako potaczenie ekonomii i medycyny, bazujaca na obra-
zowych badaniach mézgu, pozwala skonfrontowa¢ wiedze, ktorg pozyskalismy dzieki historycznej obserwacji ludzkie-
go zachowania, z aktywnoscig doktadnych obszaréw najwazniejszego ludzkiego narzadu i odpowiedzie¢ na pytania
o etyczne i neuronalne zwigzki kierujace cztowiekiem.

Neuroeconomics and problem of ethical choices

According to the theory of causality a man is almost completely formed by the circumstances, pressures and
genetic considerations. Nowadays, it is defined as searching and consuming animal, which, as a consequence of
submersion in a matter, becomes incapable of resolving problems resulting from the nature of matter. The more human
being strengthens the feeling of independence and superiority, the more loses the ability of granting a deeper sense to its
actions and choices. Neuroeconomics grew from the interest of combining the psychology of judgements and decision
making, neurological approach and methods of research with the theories predominantly called behavioral economic.
The subject of the article is to analyse the neuroeconomic theory which study the brain activity leading to emergent
computations that determine individual decisions with the philosophical point of view on voluntariness of actions.

177

Etyka


http://www.tcpdf.org

